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DROIT DES NOUVELLES TECHNOLOGIES

LA « REVENUE RECOGNITION » DANS LES
CONTRATS INFORMATIQUES

PAR HENRI ALTERMAN*, FABRICE PERBOST**
ET SABINE LIPOVETSKY***

La « revenue recoghifion » oG « reconvaissance du revenu » est un des principes
[ondamentaux du Plan général comptable américain (« Generally Accepted
Accounting Principles »). Elle consiste en un ensemble de régles permertant
&n._.mu_.wmﬁ el de comptabiliser correctement le revenn (bénéfice ou chiffre d'affaires)
généré par une societé américaine. Reconnaiite le revenu, cest considérer que le
Teven provenant d’un contat est 1également acquis par une entreprise américaine,
que le client ail payé ounon, des lors qu'un certain nombre de regles oni &t suivies.

Avant la fin de chaque trimestre (« quarler ») se pose le probleme de la
reconnaissance comptable des revenus 2 l'occasion de la vente d'équipements
(matériels ou logiciels) ou de services et de la négociation des coatrals y aiférents
{contrat clés en main, contrat de vente, conlrat de licence, de maintenance, etc.).
Le respect des regles de reconnaissance du revend est essentiel tmt pour des
Taisons comptabies, légales que financieres.

Si ces &.mwcmﬁosm doivent impérativement étre respectées par les sociétés
cotées américaines, elles s'imposent égalernent, saus etre obligatoires dwp strict
point de vue légal, 4 toute société francaise souhailanf convaincre les marchés
wumﬂ.ﬁﬂm de sa crédibilité et ainsi assurer sa croissance futnre, ce qui présente
une fraportance toute particuliere dans le domaine des nouvelles technologies.

Cetie pratique a ¢té, par ailleurs, le nexl de 1a capitalisation des sociétés dela
« nouvelle économie » qui Font utilisé pendant un temps pour gonfler, parfois
de m»mca o..Emnawa. leurs états financiers. La reconnaissance des revenus a en
effet &t utilisée par les sociétés de nonvelles techmologies pour aniticiper leurs
performances [inancizres, aux seules fins de répondre 4 chaque frimeste 2ux
altentes Jes investissenrs. Certaines sociélés ont meme fait de cette possibilité de
séduction a court terme T'upigque priorité de la documentation fournie aux
investisseurs, sacrifiant ainsi la erédibilité du secteur des nouvelles technologies
sur T'autel de la capitalisation 2 court terme.

1a reconmaissance des revenus est anjourd'hui un enjen majeur du retour d
bindme vertueux « confiance/croissance » dans nos éconofuies et qui est objectil
principal des politiques économiques actuelles de fous les pays industrialisés.
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I'importance que prend la reverue recognition dans ia mise en place des €tats
financiers des sociéiés est diantant plus forte que cette pratique se doit d'etre
rigonreuse, dans le respect de Tegles complexes.

1 - Quelles méthodes applicables ?

1.1. Le Stalement of Posion (SOP) 91-1,amendé significativerment a¥ e SOP
97-2 et le SOP 98-9 et publié par TAccounting Standards Executive Committec
(AcSEC), lixe les principes généranx selalifs & la reconnaissance du revenu lié
anx comirats inlormatiques (contral clés en main, contrat de licence, de
maintenance, eic.) eLauk produits (les revenus Jiés aux produits Jogiciels et ceux
Tiés aux produits yatériels se comptabilisent différenmuent).

D'auires fextes, plus o\ oINS spécifiqueset contraignants, sont venus cotmpléter
ces regles. Compte (enul du noinbre croissant de produits matéxiels intégvant des
composants informatiques et logiciels, la question de la comptabilisation des
revenus liés 3 ce type de produits s'est €n effet posée avec pins d'acuité.

Ainsi, le SOP 97-2 ne s'appligue pas a0x produits et services contenant des
¢lémnents logiciels qui sont accessoites par rapport atl produitonau service dans
son ensemble.

De méme, le Financial Accounting Standards Board (FASB) a éxuis, en septembre
2009, PEmerging Lssues “Task Force (ETTF) 09-3, dénommeé « Certain Arrangements
That Includes Software Elements ». CEITF 09-3 (devenu ASU 2009-14) vise 2
amnender le SOP 97-2 en excluant de son champ dapplication certains produits
comportant des €léments logiciels et des éléments nol logiciels™. Ne sont plus
couvexts par le SOP 97-2, les produits matériels qui inlegrent 2 1a lois des
composants logiciels et des composants non logiciels fonctionnant ensemble pour
donner au produit sa [onctionnalité principale. LEITF 09-3 ne crée pas une
nouvelle méthode de reconnaissance dun reveny, mais est susceptible d’avoir des
incidences importantes dans la comptabilisation des revenus liés aux conurats
informatiques. CEITF 09-3 Sappliquera aux venles conclues ou modifiées de
[agon substantielle an cours des exercices ouvers 2 commpter du 15 juin 2010.

1.2, Le 19 décembire 2008, Pntern ational Accounting Standards Board (1ASB)
a publié, conjointement avet le FASB, un Discussion Paper sur la comptabilisation
du revemy. Vobjectf est de proposer un rmodele unique de reconnaissance du
reventl qui remplacerait ainst les deux modeles prévus acluellement par les niormes
14S 18, Produits des activites ondinaires, el 1AS 11, Contrats de construciion. La
fature novme devrait sappliquer a Pensemble des contrats conclus avec les clients.

Selon ce projet, le Tevenut devrait élre comptabilisé lorsque V'entité satislzit 2
Pune des obligations contractuelles, & savoiy transférer le bien ou réaliser le sexvice
promis daus le contral. Le Discission Paper propose de délimir ef de comptabiliser
séparément le revenu lié 2 chaque « composante » &un contrat (dénommée
o performance obligation »), Cest-a-dire 4 chaque Promesse faite de Lrans{érer
bien on de réaliser un service. Les obligations devront ainsi tre comprabilisées
séparément si les biens 3 kivrer ou les services rendre sont transférés an client
3 des dates diflérentes. Par exemple, un contrat de vente d'un bien avec une
prestation d'entrefien contient deux composantes ; la vente du bien et la prestation
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Jentretien. Le revean lié a chaque compasante est ainsi comptabilisé séparément,
respectivement lors de 12 Jivraison du bien et loxs dela réalisation de la presiation.
videncification des différentes composantes Jun contrat est primordiale, car elle
conditionne le rythime de reconpaissance du revenu.

Tadoption de cette norme pourrait avolr des conséquences imporantes dans
le mode de reconnaissance des revenus, noarmanen: dars le cas des contrats
comprenanl des garauties o8 daulres services aprés-venie : ces SErVices devront
stre considérés commme des obligatons ot le revenu devra tre comptabilisé lorsque
ces obligations seronL satislaites. 11 ne sera donc plus possible de provisionner les
cotts  venir. En effet, selon les normes acluelles, le revenu est complabilisé 2 la
date de transfert des xisques el avanlages pour les ventes de biens, et 3 l'avancement
pour les ventes de services ¢t les conlrats de construclion, et non a Ia date du
transfert du contrale du bien ou du service.

1.3. En pratique, les méthodes de reconnaissance du Tevenu lié aux contrais
tnloTmatiques varient d'une entreprise aTaurre, La plupart des saciétés de nouvelles
technologies américaines cherchent, en principe, A maximiser ef « 2nticiper » leur
performance (inancizre en reconnaissant leur revenu le plus 1t possible, afin de
répondre, chaque trismestre, aux dernandes des investissents publics ef des différentes
institntions financiéres, audit annuel des comptes de la société ne sullir
eHectivement plus aux investisseurs qui ont pour coutume de juger les résuliats
Sinanciers d'une société et de les comparera cenx des aulres sociélés concurTentes
1ous les trois mois. En revanche, dans des cas plus isolés, un élalement progressil,
mais régulier, du revenu sue Jannée comptable, voite meime un provisionnement
des résultats Inturs (freezing), penl e privilégié. Des résultats financiers en
progression constante (méme faibles), pluidt que des résultats chaotiques qui
interdisent toute projection crédible des revenus potentiels, peuvent alors étre
présentés. Latégularité des vésuliats snccessifs rassure alors les investisseurs, parce
qu'elle leur permel d'anticiper de facon rationnelle sur les bénéfices futurs.

11 - Papplication de la « reconnaissance de yevenu » dans la
rédaction et la négociation des contrafs

2.1. Dune facon géaérale, le revenu Jd'un contral informatique sera considéré
reconnu (i) si I'accord des patties est malérialisé par UT copiral ou un bon de
commande, (if) sila livzaison et la réception ou {4nstallation du produit a eu liew,
(ii) 5t le prix du conirat est fixé ow Jéterminable ef (iv) si Pencaissement est probable.

2.2, Sur la base de ces couditions, les acteurs qui interviennent danslarédaction
et la négocialion de conlrais dans le domaine des nouvelles technologies doivent
s'assurer que lors des grandes élapes de la transaction commetciale (Pexpédition, la
recelte et le paieraent des équipements) Ja reconnaissance Juvevenu west pas difiérée.

) Pour Pexpédition des matériels, 11 faut choisir un tncoterm qui wansfére la

responsabiliié et les risques a Facheteur le phus rapidernent possible. Ainsi, certains

équipementiers américains privilégient le FCA (liviaison desvarchandises & un
mansportent nominé par Pacheleur au liew convenu)? alors que d’autres appliquent
le DDU (fivraison des marchandises an dépot de l'achetens)™.
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b) Sagissant de Tinstallation et de la xecetie des équipements, il consient, F §B<w
daller vite. Une recette comyplexe qui sétale dans le temps retarde dantant
rocommaissance du revenu. On prendsa donc som de refuser toute n_m%m qui lie le
paiement 2 Tinstallation ou & 1a Tecetie. S Je principe dome mmncnnﬁ‘»noa entre la
recelte el le paiement Iest pas acceptable par ke client, i mmﬂ.amw _wmﬁmuﬁ aen
inirpiser les effets en négociant Jes moniznts. Certzines SOCIHES Sautorisent, par
cemnple, a TeCONTEAIIE 1005 due everma la date dexpédition, m,.wm lors nswﬁmu%,ﬂum
qui dépend de Ja recelte est inférienr o ¢gal 2 10%. De meéme, une [ois quuae
prermire teceltea &1 réalisée pou um produdt, on [evaensorte que lesaueres recetles
pour les memes produits sqient simplifiées el EcOUIESS, g&mﬂmﬁ&awgc&m@
dun deploierent. Ce sera égalementle cassileproduita Jefafail Tobjet dua coniTat
dévauation dont les tevmes sont repris dans le conixat dachat. N
- Pouc les contrats complexes faisant inteyvenir 2 la [ois des wo@n_v&m, du Bwﬁ.ﬁ_
et des services jnformatiques, Jantres éléments SO .mcmnmm:rwm de m.pmm.mm..
Ye noment ot le revent pourra #1re recomnu. 115 provienaent des wmmﬁma.mm
Ju conlrat ainsi gue de son exécution. Par exemple, le revenu .»_.E contral
portan sur un logiciel spécifique compost d'Eléments roultiples A..m.u.,.&au.mama,
Jogiciels provenant de tiexs nécessaires aul moanmo€§§~ du _om.ﬁ& wa.bﬂ__g.r
nferfaces complexes, frais de services dinstallation et de formation, mmmGEHmnm
1éléphonique, etc.) 4 toutes les chances d'étre reconny av furet a mesure Mm
acceptations par Je client, gui condilionnent ou momewE la réalisation dut
projet plutdt qu'an mopment de 1a livraison, voie de _.mﬁ&.iww. 4
¢) Enfin, des délais de paieient Top longs, la possibilité laissée au clienl de
se faire rembourser e pyix payé, de retourner les équipements OU de _unw._rﬁ. le
contraf, une garantie anormalement longue ou érendue sont .EEEE eléments
qui peaveat épalement avoit pour conséquence a TeCONOAISSANCE ultérieure
du revenn. On s'atiachera donc [2 aussi 4 en limiter 3u maximuin a poriee.
Das lors, on comprend [imporiance de prendre en comple la « revenie recogition »
lors de lavédaction cudela négpciation dua contTat informatique auquel une socicte
américaine ot une deses filiales est patiie. Le contat west pas senlement i document
juridique, il est également un champ de tensions économiques et, avanl _%Mwu __»
principale ressource des sociétés de nouvelles technologies. 1l est donc _59% psable,
dtinfervenir sur les clauses qui ont un fimpack divect sur le revenu de L'enfreprise, €0
relation élraite avec s objectifs du client. A cet ellet, le joriste devia preter une
attention toute particnliere at rythme des « quarlers %, afin de facilites, des que
possible, la signatute des comLIats et la reconnaissance de revenu y afférente avant
fa [in de chague Lvimestre et année fiscale. Bien que souris 3 nne pression
m:%,.magsﬁpm juriste a ainsi Popportunité de ne plns rester dams vme domesticite
du dioil en participant activement & toutes les phases commexciales pous accompagner
e[ficacement son client, eten revendiquant, de ce fait, ua role plus important dans
|a rédaction et 1a négocialion des coutrats informatiques.

Notes .
1- Depuis la créarion enjullet 2009 de PAccousting Standards Codification, le SOP 97-2 cst eujound T Inclics
das PASC 585605, Saftware Revendie Recognition.
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