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Israél : Prospection en phase action

Daniel Kahn est le fondateur du cabinet juridique Kahn & Associés qui dispose de burcaux a Paris et a Sophia Antipolis. Son
cabinet se composé de 40 avocats et cible les entreprises technologiques, les télécoms et 1'e-commerce. Me Kahn, également
avocat en droit des affaires spécialisé dans les relations bilatérales avec Israél, a accompagné la délégation économique
azuréenne - pilotée par Team Cote d'Azur - qui s'est rendue a Jérusalem la semaine dernicre, a 1'occasion de la manifestation
culturelle « Les Tentes de la Paix ».

TEAM COTE D'AZUR : PARLEZ-NOUS DE VOTRE PARCOURS.

D K : Jai grandi a Strasbourg. J'y ai effectué¢ des études de droit, que j'ai poursuivies a la Northwestern University de
Chicago ou j'ai obtenu un Master. J'ai travaill¢ un an au sein d'un grand cabinet juridique américain, puis je suis parti a Paris ;
j'ai exercé dans le bureau francais de ce cabinet international pendant sept ans. En 1988, j'ai décidé de fonder mon propre
cabinet avec la folle idée d'en orienter 1'offre de services vers le secteur des nouvelles technologies. Rappelez-vous que le PC
n'a été créé qu'en 1982 ; tout le monde m'a dit qu'il n'y avait aucun avenir dans les entreprises technologiques. J'ai commencé
a me rendre a Palo Alto (Silicon Valley) dés 1988, puis trois & quatre fois par an, ainsi qu'en Israél. Aujourd'hui, le cabinet
s'appuic sur une équipe qui est passée de 1 a 40 avocats, et notre activité est celle que je voulais lancer - le droit d'affaires
multiservices dédi¢ aux entreprises technologiques, télécoms et des Sciences du Vivant.

TEAM COTE D'AZUR : POURQUOI CETTE DECISION D'ACCOMPAGNER LA DELEGATION AZUREENNE ?

D K : Dans le cadre de mon activité, je me rends régulicrement en Israél depuis pres de 20 ans. Par ailleurs, notre cabinet
représente les intéréts d'entreprises israéliennes en France, mais aussi d'entreprises frangaises en Israél. Team Cote d'Azur m'a
ainsi demand¢ si je pouvais accompagner la délégation et les aider a nouer des contacts dans ce pays que je connais bien.
Mon rble a consisté a organiser certaines réunions, a favoriser des contacts, et les aider a mettre en place une coopération
réussie.

TEAM COTE D'AZUR : DE RETOUR EN FRANCE, QUEL EST VOTRE SENTIMENT SUR CETTE MISSION ?

D K : Je pense qu'elle a été une initiative formidable, bien organisée et treés bien conduite. Ce n'était pas un voyage d'affaires
et économique, au sens strict du terme ; sa mission consistait en partic a signer des accords entre le CHU de Nice et I'Hopital
Hadassah de Jérusalem, ainsi qu'entre 1'Université de Nice Sophia Antipolis et 1'Université Hébraique de Jérusalem. Mais
¢'¢tait aussi une initiative formidable conduite par Christian Estrosi, Ministre Délégué a I' Aménagement et au Développement
du Territoire et Président du Conseil général des Alpes-Maritimes, qui était accompagné par de jeunes lycéens azuréens pour
un « jumelage » avec des éleves israéliens. Nous avons également organisé avec Team Cote d'Azur des réunions
professionnelles au cours desquelles Christian Estrosi et des représentants du Pdle de Compétitivité SCS (Solutions
Communicantes Sécurisées) ont rencontré des responsables d'entreprises leaders israéliennes.

TEAM COTE D'AZUR : PARLEZ-NOUS DE CES REUNIONS,

D K : Une premicre réunion s'est déroulée a l'université, en partenariat étroit avec MATIMOP, équivalent israclien de
I'ANVAR, a laquelle participaient plusieurs entreprises israéliennes. Christian Estrosi et des représentants du Pole de
Compétitivité SCS ont effectué¢ une présentation de ce cluster, qui a suscité un grand nombre de questions et un vif intérét.
Nous avons ¢galement eu une réunion vraiment fructueuse avec le fondateur et président de Check Point - une des entreprises
israéliennes, leader mondial de la sécurité. Le Pdle de Compétitivité SCS n'est-il pas dédié¢ aux Solutions Communicantes
Sécurisées ? Et rencontrer le numéro un mondial de la sécurité semblait parfaitement logique. Aussi, notre objectif a ¢été de
les sensibiliser sur les futurs projets labellisables du Pole SCS et les convaincre sur le bien-fondé d'une coopération entre
Check Point et le Pole de Compétitivité. Le soir méme, était organisé un grand cocktail a I' Ambassade de France de Tel Aviv.
Nous avons invité 30 PDG d'entreprises israéliennes, présentés individuellement a Christian Estrosi et aux représentants du
Pole de Compétitivité¢ SCS.

TEAM COTE D'AZUR : EN COMPARAISON AVEC VOS PRECEDENTS VOYAGES EN ISRAFL, QUELLE
NOUVEAUTE PRESENTAIT CETTE MISSION ?

D K : Un des faits nouveaux est qu'il y a plusicurs mois deux entreprises israéliennes ont fait 1'acquisition de deux entreprises
technologiques frangaises. Aujourd'hui, la perception israélienne est que la technologie frangaise est trés avancée. Certes, la
technologie est trés performante en Israél ; mais aujourd'hui les israéliens considére notre technologie toute aussi performante.
Une de ces entreprises frangaises a ét¢ achetée a Marseille il y a deux semaines, ¢t le PDG de l'entreprise israélienne a
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rencontré la délégation, en tant que membre du Pole de Compétitivité SCS. Deuxi¢mement, les représentants d'entreprises
sophipolitaines ont pu mesurer 1'é¢tendue de l'innovation israélienne et le fort potenticl qu'offre une collaboration entre les
deux régions, en termes d'opportunités. Les Isradliens sont convaincus que la région PACA présente une véritable offre
business, en s'impliquant dans un projet de recherche. Les visiteurs, qui se rendent en Israél y découvrent au premier chef,
une région vraiment stire, des intéréts trés présents, des réalisations, et des contacts intéressants ; c'est une incitation a de
futurs rendez-vous d'affaires fructueux. C'est pourquoi nous envisageons tres séricusement d'organiser une mission strictement
commerciale et économique a la fin de cet automne, enticrement ciblée sur le commercial, parce que les opportunités sont
présentes dans les deux régions.

Deuxiéme partie a paraitre dans notre prochaine édition.
Pour plus d'informations : www.investincotedazur.com/team-ca.documents/DPRESSE%20ISRAEL.pdf
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